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Produktneuheiten unterstreichen
Wohnbaukompetenz

Services
fUr Partner
im Fokus

Am vertrauten Ort, aber auf einer etwas
groBeren Standflache, wird die Schiico
Polymer Technologies KG zur Fensterbau
Frontale auftreten. Das erweiterte Platz-
angebot wird das Systemhaus nutzen,
um in den Standbereichen ,,Panorama“,
LView*, , Arrival“ und ,,Service” die um-
fangliche Erweiterung seiner Schiebesys-
tem-Plattform in Szene zu setzen, neue
Fensterkonstruktionen mit der Anmutung
eines Aluminium-Fensters sowie ein ,Ha-
fen-City“-Fenster zu zeigen. Aber auch,
um smarte Losungen rund um das Fenster
und die Haustiir zu prasentieren. Erweitert
wird das Portfolio durch neue Software-
Module, welche beim Fensterbauer zur
Kalkulation und Planung sowie zur Ansteu-
erung von Maschinen Verwendung finden.

,Mit der klaren Gliederung des Messestandes
nach Bauelementen wollen wir dem Besucher
einen schnellen Uberblick bieten. Weil der
Service weiter an Bedeutung gewinnt, wird
dieser bei unserem Messeauftritt zur Fens-
terbau Frontale 2020 einen groBeren Stellen-
wert haben®, erldutert Silke Schréder-Meusel,
Leiterin Marketing der Schiico Polymer Tech-
nologies KG.

Mit dem Leitthema ,,Zuhause ist alles” wird
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deutlich gemacht, dass bei der Prdasentation
insbesondere die Kompetenz im Bereich von
Losungen fiir den Wohnbau herausgestellt
werden soll.

GroRe Biihne fiir die groBen Elemente

Eine Hauptrolle im Rahmen des Messeauf-
tritts werden die neuen Hebeschiebe-Konst-
ruktionen spielen. Entsprechend groR ist der
Standbereich bemessen, der den groRflachi-
gen Elementen vorbehalten ist. Im Bereich
,Panorama“ werden nicht nur die Innovatio-
nen der Serie Schiico LivingSlide mit schma-
len Ansichten im Festfeld als auch beim Fli-
gel prdsentiert, sondern auch die neue
Generation der Schiico EasySlide mit einer
Bautiefe von 70 Millimetern. Diese wurde im
Sinne der Verarbeitungsfreundlichkeit grund-
legend Uberarbeitet. Mit der neuen Schiico
SoftSlide wird zudem ein Schiebesystem auf
Basis einer 74-mm-Plattform gezeigt, die vor
allem fiir Stideuropa und die internationalen
Exportmadrkte konzipiert ist.

Smarte Haustiiren

Im Standbereich ,Arrival“ werden anhand
von Kunststoff- und Aluminium-Tlren neue
Haustilirsysteme und Beschldge sowie smarte
Losungen rund um die Haustdir vorgestellt.

Alu-Look und hohe Schalldimmung

Im Bereich ,View"” erwartet den Besucher mit
Schiico Symbiotic ein vollig neues Fenstersys-
tem, das mit einer speziellen Aluminium-Au-
Renseite einem Ganzaluminium-Fenster tdu-
schend dhnlichsieht. Das, Hafen City“-Fenster,
als eine spezielle Form des Kastenfensters, ist
fir besonders hohe Anspriiche an den Schall-
und Warmeschutz konzipiert. Das aulRen off-

nende Casement-Fenster ist fiir die Export-
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markte gedacht. Ergdanzt wird das Fenster-
programm durch eine weitere gepriifte Ab-
sturzsicherung mit vertikalen Stangen.

Das goldene Kabinett

Wer auf der Fensterbau Frontale nach neuen
Softwarelésungen sucht, der sollte nach dem
Standbereich mit goldfarbenen Wanden Aus-
schau halten. Unter dem Stichwort ,,Service”
werden mit ,,Schiico PolyCal“ und ,,Schiico Po-
lyPlan“ Softwareldsungen fiir die Planung und
Ausschreibung beziehungsweise fiir die Kalku-
lation und Produktion von Schiico Kunststoff-
Fenstern, -Tliren und -Schiebeelementen vor-
gestellt. Abgerundet wird das Angebot durch
aktuelle Informationen zum Thema BIM sowie
neue Schiico-Maschinen fiir die Bearbeitung
von Dichtungen und Glasleisten.

Detaillierte Informationen zu den neuen Pro-
dukten und Serviceleistungen finden Sie auf
den nachfolgenden Seiten. Die Gliederung
der Titelgeschichte anlog zur Standstruktur
erleichtert Ihnen den Uberblick. Mit aufge-
nommen haben wir einen zusatzlichen Bei-
trag zum Engagement des Unternehmens in
Sachen Nachhaltigkeit und Klimaschutz.

Komplett papierlos

Nach Prospekten zu den prdsentierten Pro-
dukten und Services wird der Besucher in die-
sem Jahr vergeblich suchen. Denn Schiico tritt
aus Griinden der Ressourcenschonung mit ei-
nem komplett papierlosen Messestand in
Nirnberg an. Auf detaillierte Informationen
muss der Besucher aber dennoch nicht ver-
zichten. Die gewiinschten Infos werden per
Near Field Communication NFC bzw. QR-Code
aufs Handy tbertragen, sodass der Besucher
keine schweren Taschen zu tragen hat. B

www.schueco.com

Den Bereichen
,Panorama“ mit den
Schiebeelementen
und ,,Service” mit
neuen Software- und
Maschinenlésungen
wird auf der Messe
besonders viel Raum
eingerdumt.

Foto:

Schiico Polymer
Technologies KG
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Die Schiico Polymer Technologies KG hat im letzten Jahr mit dem
Ausbau der internationalen Aktivititen ihren Umsatz weiter stei-
gern kénnen. An der Strategie eines zentralen Produktions-Stand-
ortes hilt das Unternehmen aber weiter fest. Mit Markus Herbst,
Sprecher der Geschéftsleitung der Schiico Polymer Technologies
KG, haben wir zudem iiber die Unterstiitzung der Partner im tag-
lichen Geschdft und iiber Konzepte gesprochen, wie bei einem
steigenden Farbanteil und immer kleineren LosgroBen die Liefer-
performance bei farbigen Profilen sichergestellt wird.

Herr Herbst, wie ist das Jahr 2019 fiir Schiico Polymer Technologies

ausgefallen?
Insgesamt kdnnen wir auf eine ordentliche Geschdftsentwicklung in
2019 zuriickblicken. In einem schwierigen Marktumfeld ist es uns
mit unserem Produkt- und Leistungsportfolio gelungen, unseren
Partnern eine gute Voraussetzung fiir eine positive Weiterentwick-
lung zu geben und mit ihnen gemeinsam zu wachsen. So konnten
wir unsere starke Marktposition in Deutschland festigen und inter-
national wachsen. Zusammengefasst haben wir einen Umsatz in
Hohe von rund 272 Millionen Euro mit einer Wachstumsrate von
rund zwei Prozent realisieren kdnnen.

Deutschland ist fiir auslindische Fensteranbieter ein interessanter

Markt. Wurde Ihr Geschift dadurch beeinflusst?
Deutschland ist sicherlich gepragt vom internationalen Wettbe-
werb. Wir sehen unsere Partner aber sehr gut gewappnet. Prinzipiell
zahlen sich die hohe Produktqualitdt der Fenster und Tiren unse-
rer Kunden und insbesondere auch deren hohes MaR an Service-
orientierung, Zuverldssigkeit und Reaktionsgeschwindigkeit aus.
Daneben haben wir im Ausland eine sensitive Strategie und achten
darauf, dass unser Partnernetzwerk funktioniert. Wir setzen hier auf
Kontinuitdt und nicht auf Wachstum um jeden Preis.

Wie haben sich die internationalen Mirkte entwickelt?
Die Mdrkte haben sich differenziert entwickelt. Positives Beispiel ist
die Region Benelux, wo wir neben der erfrischenden Marktentwick-
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bb im Gesprdach mit Markus Herbst,
Schiico Polymer Technologies KG

~Unser Haupt-
augenmerk

gilt Deutschland
und Europa”

Markus Herbst.
Fotos: Schiico Polymer Technologies KG

lung auch (ber unser junges System Schiico Living Variant, ergdn-
zend zum bewdhrten System Schiico Corona CT 70 Accent, deutliche
Zuwachse verzeichnen konnten. Daneben konnten wir, als weiteres
positives Beispiel, unsere starke Position in Italien signifikant aus-
bauen. Umgekehrte Vorzeichen, sprich marktbedingte Riickgange,
hatten wir leider in der Tirkei und Russland zu verzeichnen. Wir
arbeiten in diesen Landern gemeinsam mit unseren Partnern an
Losungen, wie wir die hoffentlich tempordren Herausforderungen
meistern konnen.

Haben Sie sich auch neue Markte erschlieBen kénnen?
Natirlich setzen wir uns auch aktiv mit fir uns neuen Madrkten
auseinander. So konnten wir zum Beispiel in den Vereinigten Ara-
bischen Emiraten, Brasilien und China neue Partnerschaften einge-
hen. Das freut uns sehr. Unsere Konzentration gilt aber nach wie vor
dem deutschen Markt und den europdischen Mdrkten.

Wie hoch ist aktuell der Exportanteil?
Mit Aktivitdten in liber so Landern belduft sich unsere Exportquote
mittlerweile auf rund 62 Prozent. Kernregion ist nach wie vor Euro-
pa. Wir haben aber auch langjdhrige Partnerschaften u. a. in Argen-
tinien, Chile, Mexiko, Stidkorea und Japan.

Bleiben Sie trotz des weiteren Ausbaus der internationalen Akti-

vitidten bei lhrer Strategie eines zentralen Produktionsstandortes?
An dieser Strategie halten wir mit vollster Uberzeugung fest. Wir
glauben an unser Fundament, bestehend aus unseren hochqualifi-
zierten Mitarbeitern, die Entwicklungskompetenz, Premium-Qua-
litdt und -Service, Reaktionsgeschwindigkeit sowie Nachhaltigkeit.
Natdrlich ist dies auch eine Herausforderung an uns, da wir durch
Produktivitdts- und EffizienzmaBnahmen kontinuierlich unsere Kon-
kurrenzfahigkeit im internationalen Wettbewerb absichern miissen.
,Made in Germany“ hat flr uns Ubrigens auch etwas mit gesell-
schaftlicher Verantwortung zu tun. So freuen wir uns, zu den groR-
ten Arbeitgebern in Sachsen-Anhalt zu gehéren.

Ist der Anteil der farbigen Profile weiter gestiegen?
Ja, auf mittlerweile rund 51 Prozent. Die Entscheidung in 2012, in
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eine der modernsten Kaschierproduktionen zu investieren, war ein
richtiger Schritt zu einem friihen Zeitpunkt.

Sie bieten derzeit ca. 70 Standardfarben sowie insgesamt iiber 200

Folienvarianten. Wie schaffen Sie es trotz dieser Vielfalt, kurze Lie-

ferzeiten zu erreichen?
Die Farbvielfalt, hohere Farbanteile und hohe Lieferzeitanforderun-
gen stellen eine groRe Herausforderung fiir uns dar. Neben Inves-
titionen in Maschinentechnologie und IT-Infrastruktur arbeiten wir
maRgeblich an der Flexibilisierung unserer Organisation und Pro-
zesse. Eine enge Verzahnung von Produktion, Logistik, Kommissio-
nierung und Transport ist dabei essenziell.

Wdre nicht auch eine Dezentralisierung der Kaschierung eine mog-
liche Option?
Wir bauen insgesamt auf unseren zentralen Produktionsstandort in
Deutschland. Daneben beriicksichtigen wir aber auch internationale
Marktanforderungen, so haben wir beispielsweise eine eigene Ka-
schierung in Italien etabliert.

In Sachen Klebetechnik hatte Schiico Polymer Technologies bisher

eine eher zuriickhaltende Haltung eingenommen. Was hat lhre

Einstellung dndern lassen?
Das stimmt. Aber wir héren auch unseren Partnern aufmerksam zu
und korrigieren ggf. unsere Haltung. Das definiert meines Erachtens
auch eine Partnerschaft. Eine erfolgreiche Unternehmensentwick-
lung basiert ja auch auf dem permanenten eigenen Hinterfragen auf
Grundlage von verdnderten Marktanforderungen. Bei dem Thema
Klebetechnik haben wir nach gemeinsamer Bewertung sukzessive
unser Portfolio erweitert und bieten nunmehr fiir alle unsere Sys-
templattformen addquate Losungen.

Welche Summen haben Sie in den letzten zwei Jahren in den Stand-
ort investiert?
Wir haben insgesamt rund zwanzig Millionen Euro in Werkzeuge,
also neue Produkte, Maschinentechnologie, Digitalisierung und In-
frastruktur investiert.

Zum Jahresbeginn 2016 wurden mit der Griindung der Schiico Po-
lymer Technologies KG die Kunststoff-Aktivititen auch rechtlich
verselbststindigt. Wie hat sich dies auf die Zusammenarbeit mit
den Kollegen aus der Schiico Metallbau-Division ausgewirkt?
Sehr positiv. Wir arbeiten sehr eng mit den Metallbau-Kollegen unter
anderem in den Bereichen Produktmanagement, Qualitdt, Digitali-
sierung, Nachhaltigkeit, Einkauf und Vertrieb zusammen. Insgesamt
ein sehr gutes Zusammenspiel, welches auch auf der Fensterbau
Frontale zu sehen sein wird.

Wie unterstiitzen Sie ihre Partner im taglichen Werben um neue

Kunden?
In vielfdltiger Hinsicht. Unsere starke Marke bildet zundchst eine
gute Ausgangsposition. Darliber hinaus unterstiitzen wir unter an-
derem mit dem neu aufgesetzten Lead Management System, mit
dem wir substanzielle Endkunden-Nachfrage fiir die Partner gene-
rieren. Daneben sorgen unsere Kampagnen wie zum Beispiel die ak-
tuelle Schiebekampagne “more than a view"“ oder auch die Schiico
Living-Kampagne fiir spiirbare Endkunden-Nachfrage bei unseren
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Partnern. Zusatzlich unterstiitzen wir sie bei deren lokalen Werbe-
Aktivitdten mit qualifizierter Beratung und umfassenden Marketing-
Services.

Kann der Partner auch Unterstiitzung bei der Optimierung seiner
Fertigungsablidufe abrufen?
Ja, das kann er. Wir stehen mit unseren Maschinentechnikern ger-
ne beratend zur Seite. Wir verstehen dies als zusadtzlichen Service,
den wir anbieten. Dariiber hinaus sind wir der einzige Kunststoff-
Profilsystemgeber, der eigene Maschinenldsungen im Portfolio hat.

Mit der Investition in automatisch riistende Kaschier-

maschinen stellt Schiico bei wachsender Farbvielfalt und
steigendem Farbanteil kurze Lieferzeiten sicher.

Von BIM als Planungsmethode der Zukunft ist viel die Rede. Sind
auch lhre Partner schon gefordert?
Das Thema kommt sicherlich in ausgeprdgter Form auf unsere Part-
ner zu. Hier gilt es flir uns, die Zukunft vorzubereiten und deswegen
haben wir unsere Systeme entsprechend digital aufbereitet und in
verschiedene BIM-Plattformen integriert. Dies werden wir kontinu-
ierlich vorantreiben.

Wie gestalten Sie Entwicklungsprozesse, um den Markterfolg der

neuen Produkte sicherzustellen?
Wir beziehen seit einiger Zeit unsere Partner schon sehr friih in den
Entwicklungsprozess mit ein. Der Prozess wird dadurch nicht immer
schneller, aber dafiir bertiicksichtigen wir die Marktanforderungen
besser. Das ist der richtige Weg, den wir weiter gehen werden. Das
System Schiico Living ist ein Musterbeispiel dafiir. Hier kbnnen wir
von einer echten Erfolgsgeschichte sprechen.

Herr Herbst, wir bedanken uns
fiir das Gesprdch! W
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Schiico baut Schiebesystem-Portfolio weiter aus

Mehr Aussicht, mehr Licht

Schieben ist international gesehen die
hiufigste Offnungsart fiir Fenster und
Tiiren. In Deutschland wird aktuell kein
Haus gebaut, in dem nicht ein Schiebe-
element zu Einsatz kommt, das gar nicht
groB genug sein kann. Damit die Part-
ner diesen groBen und damit attraktiven
Markt bedienen kénnen, hat Schiico sein
Schiebeprogramm weiter ausgebaut, be-
ziehungsweise bestehende Konstruktio-
nen umfassend iiberarbeitet. Mit Premi-
umlosungen wie der Schiico LivingSlide
oder einfacheren Systemen wie der Schiico
SoftSlide stehen damit Antworten fiir die
unterschiedlichsten Anforderungen und
Markte zur Verfiigung.

,Wir haben jetzt aus unserer Sicht das attrak-
tivste Portfolio an Schiebesystemen im Be-
reich der Kunststoff-Profilsystemgeber”,
macht Christian Fischer, Leiter Technik und
Qualitditsmanagement bei der Schiico Poly-

mer Technologies KG, deutlich.

Davon ausgehend, dass Schiebesysteme so-
wohl in Deutschland als auch international
weiter an Bedeutung gewinnen, hat Schiico

unter anderem seine Premium-Schiebeplatt-
form Schiico LivingSlide um eine Variante mit
besonders schmalen Ansichten ergdanzt. Mit
einem neuen Fliigel, dessen Ansichtsbreite
auf 72 Millimeter reduziert wurde sowie einer
Festverglasung, die nur noch eine Breite von
gerade einmal 38 Millimetern aufweist,
kommt das Unternehmen dem vielfach vor-
gebrachten Wunsch nach einer méglichst un-

Fotos: Schiico Polymer Technologies KG
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Reduzierte Ansichtsbreiten im Festfeld als
auch beim Fliigel sorgen bei der ,,Panorama-
Version“ von Schiico LivingSlide fiir ein
hohes Maf3 an Transparenz.

gehinderten Aussicht und groRtmoglichem
Lichteinfall entgegen. Wem das noch nicht
geniigend Transparenz ist, der kann die
neuen Uberdimmungsprofile nutzen. Damit
kann die gesamte Rahmengeometrie durch
den Bauanschluss optisch verblendet wer-
den, so dass die Profile rechts, links und oben
nicht mehr sichtbar sind.

Das iiberarbeitete
Hebeschiebe-
Tiirsystem Schiico
EasysSlide bietet
eine bessere Wir-
meddmmung
und erweiterte
Verglasungsmog-
lichkeiten, zeichnet
sich zudem durch
kiirzere Verarbei-
tungszeiten aus.



Das Plus an Komfort

Fur die komfortable Bedienung von beson-
ders groBen und schweren Elementen stellt
das Systemhaus auch einen komplett ver-
deckt liegenden Antrieb, der das Heben und
Schieben Gbernimmt, auf der Messe vor. Ein
Muss fiir ein Schiebesystem in dieser Klasse
ist die Null-Millimeter-Schwelle fiir einen
barriere- und stolperfreien Ubergang. Auf
Wunsch kann diese auch als vorkonfektio-
nierter Bausatz mit passend abgeldngter
Schwelle sowie allen Verbindungselemen-
ten, Dichtpads etc. geliefert werden. Der
Vorteil fiir den Kunden ist eine reduzierte
Lagerhaltung, die Einsparung von Verschnitt
und vor allem die erhebliche Reduzierung
der Fertigungszeit.

Neue Generation

Das Hebeschiebe-Tiirsystem Schiico Easy-
Slide wurde grundlegend Uberarbeitet. ,Das
System Schiico EasySlide lduft bei unseren
Partnern in groRen Stiickzahlen, deshalb lag
uns eine Optimierung der Konstruktion be-
sonders am Herzen", berichtet Christian Fi-
scher. Bei der Weiterentwicklung wurden

jedoch die grundsdtzliche Konstruktion so-
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wie die Zubehore und Zusatzprofile beibe-
halten.

Mit einem Wdarmeddammwert von U, = 1,41
W/(m2K) konnte eine deutliche U-Wert-Ver-
besserung erreicht werden. Ein optimierter
MittelstoR macht dem Verarbeiter jetzt die
Fertigung von RC2-Elementen wesentlich
einfacher. Méglich ist zudem der Einsatz von
Verglasungen bis zu einer Stdrke von 42 Mil-
limetern. Die Bodenschwelle wurde im Auf-
bau und an das Prinzip der Schiico LivingSlide
angeglichen. Aus Griinden der Recyclingfa-
higkeit wurde eine PVC-Aluminium-Kombina-
tion verwendet. Die Verarbeitungsfreundlich-
keit wurde im Sinne kiirzerer Durchlaufzeiten
weiter verbessert. Die Konstruktion ist auch
als Schiico TopAlu-Variante, sprich mit Alumi-
nium-Deckschalen ausfiihrbar.

Neue Schiebeplattform

Das neue Schiebesystem Schiico SoftSlide
mit 74 mm Bautiefe kann als Terrassentiir,
windfang oder Trennelement eingesetzt
werden. Die Konstruktion ist in erster Linie
fiir Stideuropa und weltweite Exportmadrkte
konzipiert.
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Gebaut werden koénnen damit zwei-, drei-,
vier- und sechsfliigelige Elemente in vielen Va-
rianten. Moglich ist der Einsatz von Verglasun-
gen in Stdrken von vier bis 28 Millimetern. Mit
dem Einsatz eines abschlieBbaren Getriebes
mit Aushebelsicherung und einer Aluminium-
Mitteldichtleiste wird ein erhéhter Einbruch-
schutz erreicht. Die speziell abgestimmten
Biirstendichtungen garantieren einen leich-
ten Lauf der Schiebefliigel. Eine geringe Zahl
an Einzelteilen sorgt fiir eine vereinfachte Be-
stellung, minimierte Lagerhaltung und nicht
zuletzt eine rationelle Fertigung.

Breite Offnungen méglich
Auf der Basis des Fenstersystems Schiico Li-
ving bietet der Systemgeber jetzt auch eine
gepriifte Falt-Schiebe-Lésung an, mit der
groRe Offnungen geschaffen werden kén-
nen. Ein neuer Mittelschluss macht es mog-
lich, dass gleiche Fliigel produziert werden
konnen, was die Fertigung deutlich verein-
facht. Erganzend zum Profil bietet das Sys-
temhaus auch die passenden Beschlaglésun-
gen an. Maéglich ist auch die Ausfiihrung mit
Aluminium-Deckschalen der Schiico TopAlu-
Serie. W

www.schueco.com

Wenn besonders
grofe freie Off-
nungen gefragt
sind, ist das
Schiico Living
Faltschiebe-
system die pas-
sende Losung.
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Standbereich ,View* - Alles rund um’s Fenster

Neuves Fenstersystem

Schon seit Jahren ist ein eindeutiger Trend
hin zu klaren und betont kantigen Fens-
terkonturen erkennbar. Dabei wird auch
darauf abgezielt, Kunststoff-Fenstern den
Look von Aluminium-Elementen zu geben.
Schiico hat daher sein Programm um eine
Konstruktion in ,Alu-Optik“ erweitert.
Fiir besonders hohe Anforderungen an
den Schallschutz wurde mit dem ,,Hafen-
City“-Fenster zudem ein Kastenfenster
entwickelt. Primdr fiir die Exportmarkte
gedacht ist das neue nach auBen 6ffnende
Casement-Fenster.

Bei der neuen Kunststoff-Aluminium-Fens-
terkonstruktion Schiico Symbiotic handelt es
sich um ein Mitteldichtungssystem mit einer

Fiir laute Innenstadtlagen konzipiert: das
Hafen-City-Fenster, das auch im teilgedffneten
Zustand noch einen guten Schallschutz bietet.

Von auflen von
einem reinen
Aluminium-
Fenster kaum
zu unterscheiden:
Das neue Kunst-
stoff-Fenster-
system Schiico
Symbiotic.
Fotos:

Schiico Polymer
Technologies KG

Bautiefe von 74 Millimetern. In der AuBenop-
tik gleicht das Fenster dank der flichenbiindi-
gen und kantigen Ausfiihrung der AuBenseite
in Materialitdt und Optik einem Aluminium-
Element. Zudem wurde bei der Entwicklung
darauf geachtet, dass die Verglasung sowohl
bei Festfeldern als auch bei Fensterflligeln in
derselben vertikalen Ebene liegt, um eine
einheitliche Fassadenansicht ohne Glasver-
satz zu gewdhrleisten. Moglich ist der Einsatz
von Verglasungen in verschiedenen Dimensi-
onen bis 58 Millimetern.

Die kantige AuRenkontur wurde auch fir die
Glasleiste iibernommen. Die Aluminium-Au-
Reneinheit wird auf dem Blendrahmen mit
Hilfe von Drehhaltern befestigt, an den Fliigel
geklipst und durch Klotzbriicken gesichert.
Flr die Verglasung wird die Glasanlagedich-
tung aus den Schiico Aluminium-Systemen
genutzt. Mit einem sehr kleinen Fliigelrah-
men werden schmale Ansichtsbreiten von 110
Millimetern flir den Systemschnitt erreicht.

Der Fliigelrahmen ist mit einem Klebefalz
versehen, der eine optionale Glasverklebung
moglich macht. Alternativ oder ergdnzend
kdénnen aber auch Stahlverstarkungen einge-
setzt werden.

Die Konstruktion bietet eine Wadrmeddm-
mung von U, = 1,1 W/(m?K). Optional kann fir
eine héhere Warmeddmmung im Blendrah-
men ein Ddmmprofil eingesetzt werden.

Das System geht mit zwei Blend- und zwei
Fliigelrahmen, Pfosten- und Stulpfliigelprofi-
len an den Start, so dass neben einteiligen
auch mehrteilige Elemente realisierbar sind.

Die Losung bei lauter Umgebung

Baugrund in den Stddten ist notorisch knapp.
Daher propagiert die Bundesregierung die
Nachverdichtung der Innenstddte. Das fiihrt
dazu, dass heute auch in stark [irmbelasteten
Stadtgebieten Wohnungen gebaut werden.
Nicht nur in der Hafen-City von Hamburg, die
einer neuen Generation besonders schall-
dammender Fenster den Namen gab.

Fir das hoch schall- und wdarmeddmmende
Kastenfenster werden in einer thermisch ge-
trennten Aluminium-Zargenkonstruktion die
Systeme Schiico Living (AuRenseite) und
Schiico Corona CT 70 (Innenseite) oder wie-
der Schiico Living vereint. Daraus ergibt sich
eine Gesamtbautiefe von 252 Millimetern fiir
das komplette Element. Als Verglasung wird
auBen ein Schallschutzglas mit 42 dB einge-
setzt, auf der Innenseite eine 10 Millimeter
VSG Verglasung.

Damit wird im geschlossenen Zustand ein
Schallschutz von stolzen Rwp 62 dB erreicht.
Die Besonderheit: Selbst im (teil-)gedffneten
Zustand sind es immer noch Rwp 36 dB. Der-
jenige, der nachts bei gedffnetem Fenster
schlafen mochte, kann das mit diesem Fens-
ter auch in einer lauten Umgebung tun.

Dafiir sorgt auch das schallabsorbierende
Material im Zwischenraum des Elementes.
Hinsichtlich der Warmeddmmung wird mit
einem U-Wert von 0,92 W/(m?K) ein exzel-
lenter Wert erreicht.

Casement-Fenster

Fiir die Markte, in den denen auRen 6ffnende
Fensterelemente (iblich sind, bietet das Un-
ternehmen auf der Basis des Systems Schiico
Corona CT 70 die passende Lésung. Mdgliche
Ausfiihrungen sind Senkklapp-Fenster bezie-
hungsweise auch Drehfenster. Dazu sind die
passenden Beschldge aus der Schiico Vario-
Tec Serie erhdltlich.

Sind die Fenster zu?

Um das zu priifen, ist kiinftig kein Rundgang
durchs Haus nétig. Moglich macht das eine
fr Schiico-Kunststoff-Fensterelemente ener-
gieautarke Verschlussiiberwachung, die den
Zustand des Fensters an eine zentrale Steue-



rung wie zum Beispiel ein SmartHome-Sys-
tem Ubertragt. Schiico setzt dabei auf die
batterielose Funktechnologie von EnOcean.
Damit ist die kabellose und komplett profilin-
tegrierte, verdeckt liegende Systemlosung
auch fiir den nachtrdaglichen Einbau oder fiir
Renovierungen ideal.

QR-Code liefert Infos

Treten Probleme an Fenstern auf, ist es fiir den
Endverbraucher in der Regel schwer, den Fens-
tertyp und das eingesetzte Profil- und Be-
schlagsystem zu benennen. Die Losung konnte
ein QR-Code im Fensterfalz sein, iber den der
Nutzer mit Hilfe einer App die benétigten In-
formationen zu seinen Fenstern aufrufen kann.
Dies kénnen neben den MaRen auch Infos zum
eingesetzten Profilsystem und zur Beschlag-
ausstattung sein. Damit wird die Suche nach
dem bendtigten Bauteil zur Reparatur oder
dem passenden Zubehdr deutlich erleichtert.

Absturzsicherung in vier Varianten

Mit Glas- und Stangen-Absturzsicherungen
sowie einer Kombination aus Glas und Stange
bietet Schiico bereits drei gepriifte Systeme
fir die Absturzsicherung. Erganzt wird das
Angebot jetzt durch eine ebenfalls gepriifte
vertikale Stangen-Absturzsicherung.

Flr diese bietet das Unternehmen mit Profil-
diibeln oder einer Falzleiste zwei Befesti-
gungsvarianten. Die Verschraubungen liegen
verdeckt. Damit sind Spannbreiten bis 1,99
Meter und flexible Hohen bis 1,10 Meter (Fill-
stabldnge) moglich. Die Stangenabstdnde
sind dabei flexibel wadhlbar.

Geliefert werden integrierte Systemlosungen
inklusive der Befestigungen, die vom Verar-
beiter nur noch auf die passende Lange ange-
passt werden miissen. Die Aluminiumprofile
werden je nach Wunsch blank, eloxiert oder
mit Pulverbeschichtung geliefert. Entspre-
chende Priifberichte in Anlehnung an DIN EN
13049 liegen vor.

Sonnenschutz unauffillig integriert

Fir die Systeme Schiico Living sowie Schiico
Symbiotic bietet das Systemhaus mit dem In-
tegralmaster ein innenliegendes Rollo-Sys-
tem, das in eine kompakte Aluminium-Kas-
sette integriert ist und die obere Glasleiste
ersetzt. Das ist beim System Schiico Symbi-
otic sogar ohne Uberstand méglich. Die seitli-
che Fiihrung erfolgt in einer Nut in den spezi-
ellen seitlichen Aluminium-Glasleisten.
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Mit der neuen Absturzsicherung mit
vertikalen Stangen bietet Schiico jetzt
vier gepriifte Versionen.

Mit der Wahl des passenden Folienbehangs
ist auch die Kombination verschiedener
Funktionen wie Sonnen-, Blend- und Sicht-
schutz moglich.

Der Antrieb erfolgt (iber ein selbstsperrendes
Kettengetriebe oder aber motorisch. Das Un-
ternehmen eréffnet damit seinen Partnern
die Mdoglichkeit, interessante Zusatzge-
schafte rund um das eigentliche Fensterele-
ment zu generieren.

Gegen dicke Luft

Fir die nutzerunabhdngige Liftung bietet
Schiico vier verschiedene Liiftungssysteme.
Das mit Abstand leistungsfdhigste ist das
neue, elektromotorische Gerat Schiico Vento-
Therm Twist in Kooperation mit Renson. Das
Gerdt kann horizontal iber dem Fenster, aber
auch vertikal in der Fassade integriert wer-
den. Die bedarfsgerechte Regelung fiir ein
optimales Raumklima wird durch integrierte

Luftqualitatssensoren sichergestellt. Damit
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Uber den QR-Code und mit Hilfe einer
App kénnen dem Fenster Informationen
entlockt werden.

wird eine erhohte Luftfeuchtigkeit und mog-
liche Schimmelpilzbildung zuverldssig verhin-
dert. Gleichzeitig schiitzt Schiico VentoTherm
Twist vor Zugluft und Beldstigung durch In-
sekten und Pollen.

Ein modularer Aufbau mit sechs Gerdtegro-
Ren, bestiickt mit zweimal einem bis zweimal
sechs Liftern, macht die Anpassung an den
geforderten Liiftungsbedarf moglich. Der da-
bei erreichte Volumenstrom reicht fiir den
Einsatz in bis zu vier-Personen-Biiros oder fiir
bis zu 100 Quadratmeter Wohnfldche aus. Ein
Wdrmeriickgewinnungsgrad von maximal 8o
Prozent sorgt fiir ein hohes MaR an Energie-
einsparung.

Der Liifter kann mit den folgenden Fenster-
systemen kombiniert werden: Schiico Co-
rona CT 70, Schiico Living, Schiico Living Alu
Inside, Schiico Living Variant und Schiico
Symbiotic. MW

www.schueco.com

Die Option
fiir Zusatz-
geschdfte:
das in der
Glasleiste
integrierte
Folienrollo fiir
den Sonnen-,
Blend- und
Sichtschutz.
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Neue digitale Werkzeuge
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Schico PolyCal: die Lésung fur
kleinere und mittlere Betriebe

m
——

[ —

I

Mit Schiico PolyCal, einer Gemeinschaftsentwicklung von Orgadata und Schiico, wird eine auf

den Bedarf von kleineren und mittleren Fensterbauern zugeschnittene Softwarel6sung fiir die

Kalkulation und Produktion vorgestellt.

Im ,,goldenen Kabinett” des Messestandes
werden unter dem Oberbegriff ,,Service”
den Fachbesuchern mit Schiico PolycCal,
Schiico PolyPlan und Schiico PolyWeb neue
Softwarelosungen fiir die Planung und
Ausschreibung als auch fiir die Kalkulation
und Bestellung von Kunststoff-Elementen
und -Sonderbauelementen prdsentiert.
Dariiber hinaus wird auch gezeigt, wie
Schiico seine Partner beim Planen mit BIM
oder mit der Produktdatenbank Plan.One
unterstiitzt. Zudem werden neue Maschi-
nen fiir die Bearbeitung von Dichtungen,
Glasleisten und Riegelstangen vorgestelit.

Mit der Software Schiico PolyCal, einer Ge-
meinschaftsentwicklung von Orgadata und
Schiico, will das Unternehmen vor allem klei-
nere und mittlere Fensterbaubetriebe in die
Lage versetzen, mit einem Stammdatensatz
fiir Profile und Beschlag samtliche Kunststoff-
Systeme von Schiico produzieren zu kénnen.

,Wir haben damit eine eigene Softwareld-
sung mit vollintegrierten Schiico Datensétzen

Fotos: Schiico Polymer Technologies KG

im Basismodul“, verdeutlicht Markus Herbst,
Sprecher der Geschdftsleitung der Schiico Po-
lymer Technologies KG.

Schiico PolyCal bietet die Moglichkeit zur
Elementeingabe, Kalkulation und Zuschnitt-
Optimierung von Kunststoff-Fenstern und
-Tiiren. Zusdtzlich enthdlt die Software Werk-
zeuge zur Schnittdarstellung, Statik-Berech-
nung und Maschinenansteuerung. Optional
ist die Ubertragung von CNC-Daten an Drei-,
Vier- und Fiinf-Achs-Bearbeitungszentren
oder der Stabzuschnitt der Profile auf einem
Bearbeitungszentrum moglich.

Immer auf dem neuesten Stand

Mit der neuen Schiico PolyPlan wendet sich
das Unternehmen dagegen an die Architek-
ten. Die Software bietet verschiedenste Be-
rechnungs- und Darstellungsmoglichkeiten
fir die Planung und Ausschreibung von
Kunststoff-Fenstern und -Tiiren. Sie basiert
auf den aktuellen Normen und Vorschriften,
was dem Nutzer die notwendige Sicherheit
bietet. Es handelt sich dabei um eine webba-

sierte Losung. Mit regelmdRigen Online-Up-
dates ist dafiir gesorgt, dass sie immer auf
dem aktuellen Stand ist. Ein Download samt-
licher Elemente fiir BIM-Anwendungen in IFC
und Revit ist moglich.

Herausforderung Sonderelemente

Die Kalkulation und Bestellung von Sonder-
elementen ist mit besonderen Herausforde-
rungen verbunden. Mit Schiico PolyWeb hat
der Systemhersteller daher eine Online-Platt-
form fiir die einfache und effiziente Kalkula-
tion und Bestellung von Schiico Kunststoff-
Sonderbauelementen entwickelt. Damit
werden Sonderbauvorhaben, angefangen bei
der Planung Uber die Erstellung von Zu-
schnittlisten bis hin zur Kalkulation und Opti-
mierung, wesentlich vereinfacht. Bei der Kal-
kulation mehrerer Elemente ist auch eine
Verschnitt-Optimierung maoglich.  Genutzt
werden kann die Software bereits fir die

Schiico Absturzsicherung. Demndchst soll ne-

e



ben den Schiico Hebeschiebe- und Schiebe-
tiirensystemen auch der Schiico VarioTec Be-
schlag hinzukommen.

Das passende Produkt finden

Mit Plan.One wurde 2016 als Spin-Off der
Schiico International KG eine herstellerunab-
hangige Vergleichsplattform fiir Bauprodukte
gegriindet. Diese ist im Internet unter www.
plan.one zu finden. Mit Hilfe dieses Portals
und der umfangreichen Produkt-Datenbank
im Hintergrund kénnen Architekten und Pla-
ner nicht nur das passende Produkt fir ihr
Bauvorhaben finden, sondern auch die Eigen-
schaften der gefundenen Produkte verglei-
chen. Gelistet sind nicht nur die Fenster- und
Schiebesysteme von Schiico, der Nutzer kann
auch BIM-Dateien, Schnittzeichnungen, Pros-
pekte, Videos, Ausschreibungstexte, War-
tungshandbiicher, Installationsanleitungen
und anderes herunterladen.
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Projekte erfolgreich steuern

Das Schiico Start-up PlanToBuild hat eine ge-
werkeunabhdngige und webbasierte Soft-
warelosung fiir effektives Bauprojektmanage-
ment entwickelt, von der Geschéftsfiihrer,
Werkstatt- und Projektleiter, Monteure, Ar-
chitekten und Investoren gleichermaRBen
profitieren. Mit Modulen wie Terminpla-
nung, Aufgabenmanagement, Stérungsma-
nagement, Berichtswesen, Bautagesbericht
bis hin zum Madngelmanagement deckt die
Losung alle fiir ein Projekt relevanten Berei-
che ab. Mit einem kollaborativen Ansatz
werden die Prozesse (ibergreifend darge-
stellt und die digitale Vernetzung und Kom-
munikation mit allen internen und externen
Projektbeteiligten ermdoglicht. Mit der Ver-
gabe individualisierter Zugriffsrechte erhalt
jeder nur die Informationen, die fiir seine
Aufgabe relevant sind.

www.plantobuild.de
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Virtual Showroom

Nicht jeder Betrieb verfiigt tiber die rdaumli-
chen und finanziellen Méglichkeiten, um ei-
nen Ausstellungsraum einzurichten, in dem
die ganze Vielfalt der Moglichkeiten anfass-
bar dargestellt werden kann. Eine Alternative
oder auch Ergdnzung dazu ist der Schiico Vir-
tual Showroom. Er macht die Visualisierung
von beliebig vielen Produkten mdglich. In in-
teraktiven virtuellen Einbausituationen kon-
nen die Eigenschaften der Produkte veran-
schaulicht werden. W

www.schueco.com

Schiico Virtual Showroom.
Er macht die Visualisierung
von beliebig vielen
Produkten mdglich.
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Das DCS SmartTouch besteht
aus dem DCS SmartTouch

Modul, der eigenen Schiico

App und der Schiico Cloud.
Foto: Schiico Polymer
Technologies KG

Smarte Losungen fiir Haustiiren

bb-TITELGESCHICHTE

Zutrittskontroll-Lésungen
mit Prestigefaktor

Im Standbereich ,Arrival“ zeigt Schiico
smarte Losungen fiir die Ausstattung von
Haustiiren. Dabei wird das neue Schiico
Door Control System SmartTouch sicher
die Hauptrolle spielen. Vorgestellt wird
aber auch das Zutrittskontrollmodul Schii-
co BlueCon, das dank Bluetooth-Technolo-
gie eine schliissellose Bedienung der Haus-
tiir tiber das eigene Smartphone bietet.

Das Schiico Door Control System (DCS)
SmartTouch vereint in sich Kamera, Trklin-
gel und Zutrittskontrolle. Alle Komponenten
werden (ber die neue Schiico App in Betrieb
genommen und gesteuert. Dank der integ-
rierten 4,3 Zoll Touch-Oberflache ldsst sich
das DCS SmartTouch wie ein Smartphone be-
dienen.

Uber die App lassen sich Hausnummern und
PIN-Codes erstellen und Kontakte verwalten.
Auch unterwegs ist die App nutzbar: Der Tiir-
ruf [dsst sich Giber die App auch auRerhalb des
lokalen Netzwerks auf dem Smartphone
empfangen. Uber die Spionfunktion kann bei

vorhandener Internetanbindung auch ohne
Tirruf jederzeit von unterwegs auf Kamera
und Mikrofon zugegriffen werden.

Einfache Verarbeitung, schnelle Inbetrieb-
nahme

Die rechteckige Frasung fiir das Modul und
eine separate Einbaudose, die zusatzlichen
Schutz vor Feuchtigkeit und Spdnen bietet,
ermdglichen eine schnelle Verarbeitung und
Montage. Mithilfe eines Testmodus lassen
sich alle wichtigen Funktionen schon in der
Werkstatt priifen. Durch eine einfache Schritt-
flr-Schritt-Anleitung ist die Inbetriebnahme
so gestaltet, dass sie selbststandig vom End-
kunden durchgefiihrt werden kann.

Nachriistung méglich

Das DCS SmartTouch ist fiir Schiico Alumi-
nium- und Kunststoff-Tlren als integrierte
Variante fiir den Blend- und Fliigelrahmen
erhdltlich. Gleichzeitig lasst sich das DCS
SmartTouch aber auch nachtraglich in die
Tirkommunikation einbinden. Bei einer Tir
mit bestehender Klingelanlage, egal von wel-

chem Anbieter, kann die klassische Klingel
durch das DCS SmartTouch als Auf- oder Un-
terputzvariante ausgetauscht werden. Die
existierende Zwei-Draht-Technologie wird fiir
die Spannungsversorgung genutzt und iber
das WLAN wird die Kommunikation ermog-
licht.

Schliisselloser Zugang dank Smartphone-
Anbindung

Mit Schiico BlueCon wird dank Bluetooth-
Technologie eine schliissellose Bedienung der
Haustir iber das eigene Smartphone mog-
lich. Das im Tirfalz verdeckt liegende Modul
prift bei Anndherung die Zutrittsberechti-
gung. Uber die Schiico BlueCon App kann die
Tir - je nach Einstellung - automatisch oder
manuell gedffnet werden. Zutrittsberechti-
gungen lassen sich individuell, flexibel und
personenbezogen einstellen. Bei bereits ver-
bauter Elektronik (Schiico Leitungsset oder
eine mindestens dreiadrige Leitung) ist
Schiico BlueCon nachriistbar. H

www.schueco.com



Auf dem Weg
zur CO,-
Neutralitat

Schiico entwickelt moderne, hochwerti-
ge Kunststoff- und Aluminium-Systeme,
mit denen Partner nachhaltige und wert-
bestidndige Objekte realisieren. Die Fens-
ter- und Tiirsysteme sind energieeffizient
sowie ressourcenschonend und damit auf
Klimaschutz ausgelegt - ein Zeichen, dass
das Unternehmen seine Verantwortung
fiir Mensch und Natur wahrnimmt.

Bereits auf der Fensterbau Frontale 2018
wurde die Schiico Polymer Technologies KG
als erstes Unternehmen seiner Branche fiir
seinen aktiven Beitrag zur nachhaltigen Ent-
wicklung von PVC-Anwendungen ausgezeich-
net: mit dem VinylPlus Label. Zur diesjdhrigen
Messe ist die Zertifikatslibergabe zur Re-Zer-
tifizierung vorgesehen, mit der Schiico wie-
derum als erstes Kunststoff-Systemhaus auf-
warten kann. Das VinylPlus Label sagt aus,
dass Dbeispielsweise
kontrollierte Materialkreislaufe,

Rohstoffbeschaffung,
Ge-
brauch von Energie, Rohstoffen und Additi-

der

ven sowie die Reduktion von Emissionen den
geforderten Nachhaltigkeitskriterien ent-
sprechen.

Auch bei der Einflihrung eines Palettenpfand-
systems gehort Schiico zu den Vorreitern der
Branche: Das Unternehmen fiihrte bereits
2014 ein Rickfiihrsystem fir Stahllanggutpa-
letten ein und erfiillte damit bereits die Vor-
gaben einer Branchenldsung, die im Friihjahr
2020 zusammen mit anderen europdischen
Systemhdusern europaweit umgesetzt wird.
Mit dieser Pfand- bzw. Mehrwegldsung ist die
gesamte Branche einen entscheidenden
Schritt weiter, wenn es um Kreislaufwirt-
schaft, Nachhaltigkeit und Ressourcenscho-
nung geht.

Partnerschaft mit dem WWF

Die anspruchsvollen CO_ -Minderungsziele,
die Schiico gemeinsam mit dem WWF (World
Wide Fund for Nature) fir seine Geschaftsta-
tigkeit erarbeitet hat, tragen in Einklang mit
dem Pariser Klimaschutzabkommen dazu bei,
die globale Erderwdrmung auf 1,5 Grad zu be-
grenzen. Das bestdtigt die Science Based Tar-
gets initiative (SBTi), die Unternehmen beim
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V. I.: Andreas Engelhardt, personlich haftender Gesellschafter der Schiico International KG,
und Eberhard Brandes, Geschdftsfiihrender Vorstand des WWF Deutschland, besiegeln die

Partnerschaft in Sachen Nachhaltigkeit.

Ubergang in eine kohlenstoffarme Wirtschaft
unterstiitzt. Schiico treibt damit, in Partner-
schaft mit dem WWF, die Nachhaltigkeit in
der Baubranche weiter voran.

Technisch betrachtet gibt es viele Mdglichkei-
ten, um die CO_-Emissionen im Bausektor zu
senken. Dennoch hinkt die Branche deutlich
hinterher — sowohl den Minderungszielen der
Bundesregierung als auch den wissenschafts-
basierten Klimazielen zur Begrenzung der
Erderhitzung auf 1,5 Grad. Eine klimavertrag-
liche Bauweise ist aber dringend notwendig,
um die Ziele des Pariser Klimaschutzabkom-
mens zu erreichen.

,Gebdude, die wir heute bauen oder unter
energetischen Gesichtspunkten sanieren,
werden Uber Jahrzehnte genutzt. Sie bestim-
men also maRkgeblich mit, wie viel Energie
wir in Zukunft zum Wohnen und Arbeiten
bendtigen. Auch der Ressourcenverbrauch in
der Bauphase schldgt dabei zu Buche. Umso
wichtiger ist es, dass wir jetzt zligig die rich-
tigen MaRnahmen ergreifen”, sagt Andreas
Engelhardt, personlich haftender
schafter der Schiico International KG. ,Ge-

Gesell-

Foto: Sonja Ritter WWF

meinsam mit unserem Kooperationspartner
WWF haben wir analysiert, wie wir als Unter-
nehmen zu diesem Richtungswechsel beitra-
gen konnen. Ein Ergebnis davon sind klar
definierte CO_-Minderungsziele. Wir freuen
uns sehr, dass die SBTi diese Ziele nun verifi-
ziert hat.”

Integrierte Klimastrategie

Konkret strebt Schiico an, seine absoluten
CO_-Emissionen bis 2025 um 30 Prozent ge-
geniiber dem Referenzjahr 2018 zu reduzie-
ren. Das Ziel bezieht gleichberechtigt die
Emissionen aus der eigenen Produktion
(Scope 1), der bezogenen Energie (Scope 2)
sowie aus der Herstellung aller Vormateria-
lien, der Weiterverarbeitung und der Nutzung
von Schiico-Produkten (Scope 3) ein. Dariiber
hinaus verfolgt das Unternehmen das Ziel, bis
2040 keine klimaschadlichen Emissionen
mehr zu verursachen. Grundlage dafiir ist
eine Klimabilanz Uber die gesamte Wert-
schopfungskette hinweg, die Schiico als eines
der wenigen Unternehmen der Baubranche
im aktuellen Nachhaltigkeitsbericht vorge-
legt hat.
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Die hinter den Zielen stehenden absoluten
COZ-Einsparungen wurden von der SBTi ge-
priift und als wissenschaftsbasiert anerkannt.
Das heilt, dass sie dem Dekarbonisierungs-
grad entsprechen, der aus Sicht der Klimawis-
senschaft erforderlich ist, um das 1,5-Grad-
Limit einzuhalten. Damit reiht sich das
Unternehmen in die Reihe der unternehmeri-
schen Vorreiter in Deutschland ein — Unter-
nehmen, deren Klimaziele ehrgeiziger sind,
als die von der Bundesregierung vorgegebe-

nen.

,Unternehmen spielen eine entscheidende
Rolle, um die Klimaziele von Paris zu errei-
chen. Schiico sendet mit seinen Ambitionen
ein starkes Signal, dass auch Unternehmen
bereit sind, in der Klimakrise Verantwortung
zu tibernehmen®, sagt Eberhard Brandes, Ge-
schaftsfiihrender Vorstand des WWF Deutsch-
land.

Nachhaltige Gebaudel6sungen als Hebel

Im Laufe des Jahres wird Schiico die nun be-
stdtigten Klimaziele in Kooperation mit dem
WWEF in konkrete MaRnahmen (berfiihren

Anzeige
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und im Geschdftsalltag verankern. Den groR-
ten Hebel sehen die Partner dabei in der Be-
reitstellung von nachhaltigen, maximal ener-
gieeffizienten Gebdudeldsungen.
Ansatz umfasst den zielgerichteten Einkauf

Dieser

von Werkstoffen sowie die Produktion von
nachweislich ressourcenschonenden und um-
weltfreundlicheren Produkten. Nachhaltig-
keit bedeutet fiir Schiico auBerdem, dass die
Fenster-, Tlir- und Fassadensysteme nach Ab-
lauf der Nutzungsphase in den Wertstoff-
kreislauf zuriickgefiihrt werden. Als Mitglied
der Recyclinginitiativen Rewindo und A|U|F
legt das Unternehmen deshalb bei seinen
Produkten groBen Wert auf die Kreislauffa-
higkeit der eingesetzten Materialien und ach-
tet in der Konstruktion zunehmend auf die
spdtere Trennbarkeit der Werkstoffe. Rewindo
ist der Zusammenschluss der fiihrenden
deutschen Kunststoffprofilhersteller mit dem
Ziel, das Recycling von ausgebauten Fens-
tern, Rollladen und Tiiren aus Kunststoff zu
erh6hen und ressourceneffizientes Wirt-
schaften zu férdern. Der A|U|F e. V. férdert
die nachhaltige Entsorgung und Aufbereitung
von ausgebauten Bauelementen und Baupro-

filen, von Fenstern, Tliren und Fassaden aus
Aluminium, damit das Material wiederver-
wendet werden kann. Die Initiative sorgt
Uber Mitglieder wie Schiico fiir geeignete,
produktspezifische Riicknahme- und Aufbe-
reitungsprozesse.

Seit 2011 erfasst Schiico seine klimarelevan-
ten Emissionen auf Basis des GHG-Protokolls.
uUnd seit dem 1. Januar 2012 bezieht das Un-
ternehmen {berall in Deutschland griinen
Strom. Damit ist es gelungen, die strombezo-
genen Emissionen auf weniger als zehn Pro-
zent des bisherigen Wertes zu senken. Um
kiinftig das volle Reduktionspotenzial auszu-
schopfen, wird der Fenster- und Fassaden-
spezialist allen Unternehmensbereichen Ver-
antwortung fiir die Umsetzung der MaR-
nahmen ubertragen. Entsprechende Zielver-
einbarungen sollen dabei die Motivation er-
héhen, Energie- und Ressourcenverbrduche
systematisch weiter zu minimieren. M

www.schueco.de/nachhaltigkeit
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Ofters mal
reinschauen ...
... lohnt sich
jetzt noch mehr!

Wir haben das Informationsangebot
auf unserer Webseite
www.bauelemente-bau.eu
nochmals erweitert:
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Rechtstipps etc. zum Download

B Exklusiv fir unsere Abonnenten:
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